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(atbilst ceturtajam Latvijas kvalifikaciju
ietvarstruktiiras l[imenim (4. LKI))
Prasibas attieciba uz ieprieks iegtito Vidgja izglitiba vai arodizglitiba
izglitibu
Profesionalas izglitibas programmas 960 stundas
Istenosanas ilgums un apjoms
Profesionalas izglitibas ieguves forma Neklatiene
Izglitibas dokuments, kas apliecina Profesionalas kvalifikacijas aplieciba
profesionalas izglitibas programmas
apguvi

Profesionalas talakizglitibas programmas mérkis:

Izglitibas procesa rezultata sagatavot reklamas pakalpojumu komercdarbinieku, kur§ plano, vada un kontrolé
reklamas risindjumu darfjumus péc izstradatas un apstiprinatas uznémuma reklamas koncepcijas, ir nodarbinats
reklamas agentiiras, plassazinas un interaktivas sazinas lidzeklos un uznémumos, var stradat ka pasnodarbinata
persona vai individualais komersants.

Profesionalas izglitibas programmas sasniedzamie maciSanas rezultati (ietver zinaSanas, prasmes un
kompetences):

1 Izprot tirgus pétijumus, prot analizet tirgu un iegiitos datus mak interpret€t un izmantot tos.

2. Prot izstradat reklamas risinajumus produktu virzisanai tirgii atbilstosi pre¢u/pakalpojumu pardosanas
politikai un uzn€muma zimola atpazistamibai.

3. Mak veidot uznémuma telu.

4. I1zprot uznémuma cenu strat€gijas izstrades principus.

5. Zina uznémuma attistibas prognozeésanas un planosanas principus, prot novertét un analiz&t saimnieciskas
darbibas rezultatus.

6. Spgj piedalities priekslikumu izstrad€ uznémuma lidzdalibai iepirkumos.

7. Prot atrast, piesaistit un uzturét ilgtermina attiecibas ar klientiem.

8. Prot segmentgt tirgu, noteikt mérkauditoriju un produkta/pakalpojuma poziciju tirga.

9. Prot izstradat un prezentét klienta vajadzibam atbilstosu reklamas risinajumu, veicot tirgus analizi.

10. Prot izstradat uz noteiktu merki orientétu reklamas risinajumu un ta budzetu, izv€loties pareizus
komunikacijas kanalus.



11.
12.
13.

Mak saskanot klienta v€lmes attieciba uz reklamas risinajumu ar tehniskajam un finansialajam iesp&jam.
Mak lietot jaunakas tehnologijas reklamas joma.
Parzina un noverte reklamas risinajumu izstrades un realizacijas procesa iesaistito partneru sortimentu un

sadarbibas iesp&jas.

14.

Mak organiz&t un vadit reklamas risinajuma izstrades un realizacijas procesu, un izvertet iegiitos

rezultatus.

15.

Prot kontrolét reklamas risinajumu izstradé un realizacija iesaistito partneru darba kvalitati un darba

izpildes terminus.

16.
17.
18.
19.
20.
21.
22,
23.
24,
25.
26.
217.
28.

Prot analizét un izvertét savu un iesaistito partneru darba rezultatus reklamas risinajumu joma.
Mak izstradat priekSlikumus uznémuma darba samaksas sist€émas uzlaboSanai.
Mak sastadit darba planus un veidot darba grafikus.

Mak stradat komanda un risinat konfliktsituacijas.

Izprot vispargjas un profesionalas &tikas principus.

Izprot darba tiesiskas attiecibas regul€joSo normativo aktu prasibas.

Lieto valsts valodu.

Mak sazinaties vismaz viena sve$valoda profesionalas sazinas Iimen.

Mak lietot profesionalo terminologiju valsts valoda uz vismaz divas sve§valodas.
Izprot darba aizsardzibas noteikumus un higi€nas prasibas.

Prot nepiecieSamibas gadijuma sniegt pirmo palidzibu.

Prot veikt darba pienakumus, nekaitgjot videi.

Izprot ugunsdrosibas noteikumus.



Macibu plans profesionalas talakizglitibas modularajai programmai neklatienes forma
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veids
Uznémuma darbibas pamatprincipi* PAl leskaite 8 16 10 28 62
Precu un pakalpojumu iepirkSana PA2 leskaite 6 10 10 18 44
Pre¢u un pakalpojumu pardo$ana** PA3 leskaite 6 10 14 16 46
<« Precu uzskaite un dokumenté$ana PA4 leskaite 6 12 12 14 44
j’ Reklamas pakalpojumu organizésana PB1 Eksamens 20 30 34 32 116
E Biznesa plana izstrade PB2 leskaite 10 12 14 26 62
< Biroja darba nodrosinasana PB3 leskaite 6 8 8 10 32
z Tirgus un klienti PB4 leskaite 8 12 | 18 | 26 64
A~ Uznémuma marketinga pasakumu kompleksa izstrade PB5 Eksamens 12 12 18 26 68
BudzZeta izstrade PB6 leskaite 10 10 12 18 50
Prakse komercdarbiba PB7 80 80
Reklamas pakalpojumu komercdarbinieka prakse PB8 160 160
Mauzizglitibas kompeten¢u moduli
Nosaukums (Iimenis) Apziméjums | Parbaudijuma
veids
Sabiedriba un cilvéka drosiba (1., 2.limenis) MA1A2 leskaite 6 8 8 8 30
Valodas, kultiiras izpratne un izpausmes MB1 leskaite 6 8 6 6 26
(2.Iimenis)
PAMATDALA KOPA 104 388 164 228 884
Profesionalo kompetenéu moduli vai profesionilie macibu priek§meti
Nosaukums Apzimé&jums | Parbaudijuma
veids
E» Darbs tirdzniecibas uzn@muma noliktava*** PC1
é Darbs razoSanas uznémuma noliktaja PC2 leskaite 10 8 12 6 36
'5 Maza uznémuma darba vadiSana PC3
[To]
E Miizizglitibas kompeten¢u moduli
s Nosaukums (limenis) ApzZiméjums Parbaudijuma
veids
Zalas prasmes**** MC1
Socialas un pilsoniskas prasmes (2.limenis) MC2 leskaite 8 8 10 8 34
MAINIGA DALA KOPA 18 16 22 14 70
PROFESIONALAS KVALIFIKACIJAS EKSAMENS 2 4 6
PROGRAMMA KOPA | 124 408 186 | 242 960

* Integréts muzizglitibas B dalas mazizglitibas kompetencu modulis Iniciativa un uznéméjdarbiba (1. un 2.1imenis)
**Integréts muzizglitibas B dalas muzizglitibas kompeten¢u modulis Informacijas un komunikaciju tehnologijas (2.limenis)

***]zglitojamais izv€las vienu no piedavatajiem muzizglitibas kompetencu bloka un vienu no profesionala satura kompetencu bloka
C dalas moduliem.

****|zglitojamais izvelas vienu no piedavatajiem miizizglitibas kompetencu bloka un vienu no profesionala satura kompetencu
bloka C dalas moduliem



